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Responsable de magasin H/F

pr—————

Avec 9 magasins en France et un site e-commerce, Chullanka est une PME frangaise qui distribue
des articles de sports de montagne des plus grandes marques du secteur outdoor. Integrer
Chullanka c'est faire partie d'une equipe de passionnes et pratiqguants en plein developpement.
Tu es dynamique, passionne(e) de sports de montagne, et tu souhaites partager tes
connaissances des produits. Tu aimes le contact client, tu souhaites mettre en avant tes
conseils avises et tes qualites relationnelles. Rejoins nous !

MISSIONS |

- Piloter I'activite economique de la boutique et garantir la tenue des objectifs fixes,

- Recruter, animer et encadrer les équipes de vente, mettre en place les conditions de la
performance, en adéquation avec les strategies et les objectifs de I'enseigne,

- Gerer les plannings des equipes, anticiper les variations d'activite et prevoir les besoins en
personnel en consequence,

- Dynamiser I'attractivite des rayons en appliquant la politique commerciale de I'enseigne,

- Garantir la disponibilité des produits en rayon et tenir des lineaires qualitatifs et attractifs,
- ContrOler et garantir des stocks suffisant en magasin,

| PROFIL: |

De formation commerciale Bac + 3, tu disposes d'une experience similaire reussie.
Les differents indicateurs de performance economiques te sont familiers.

Ta polyvalence est un gage de reussite dans une PME.

Ton sens du service, ton esprit collectif, et ton leadership sont tes points forts.

CONTACT :

Jonathan EYNAUD
jonathan.eynaud@chullanka.com

Salaire Brut Mensuel : & définir

Localisation : Valence
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